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THMIAKATEMIAN MARKKINOINTITUTKIMUS

Peruskysymykset: Mita yritykset ja yrittajat ajattelevat meista? Millaisia kokemuksia heille on syntynyt
yhteistydsta kanssamme? Mita tuotteita/palveluja he haluavat meiltd ostaa, ja millaista yhteistyota
tehda?

kylla en

1. Oletteko tehneet yhteisty6t Tiimiakatemian/akatemialaisten kanssa? |

2. Jos vastasitte myontavasti, minka tiimin ja/tai kenenka tiimildisen kanssa?

3. Kuinka paljon maksoitte palvelusta? €




4. Arvioikaa yhteistyota tiimildisten/Tiimiakatemian kanssa

Mika meni hyvin? Mika meni huonosti?

Mita pitdisi parantaa? Mitka ovat vahvuutemme?




5. Tiimiakatemialaiset ovat mielestani:

luotettavia
innostuneita

tekevat asiat loppuun asti
vhteistyokykyisia
yrittelijaita

taysin samaa
mielta

jokseenkin
samaa mielta

jokseenkin eri
mielta

taysin
erimielta




6. Tiimiakatemialaisten ammatillinen osaamisen taso:

erinomainen hyva tyydyttava heikko
. 4 3 2 1
asiakaspalvelu
Y 4 3 2 1
myyntitaidot
. — 4 3 2 1
johtamistaidot
. 4 3 2 1
talousosaaminen
e . 4 3 2 1
taito ideoida/innovoida
- 4 3 2 1
aktiivisuus, omatoimisuus
e 4 3 2 1
markkinointitaidot




7. Mista Tiimiakatemian ja tiimien palveluista olette kiinnostuneita?

Asiakastutkimukset
Inventaariot
Toimitilojen/myymalan uudistus
Sosiaalinen media, markkinointi
Nettimarkkinointi

Myynnin vauhdittaminen

Markkinoinnin suunnittelu
Uusien ideoiden tuottaminen
Tuotteiden/palvelujen myynti

Tapahtumien jarjestdaminen mm.

virkistyspaivat, asiakasillat, koulutus

100000

Asiakastapahtumat

100000

8. Mistd muista palveluista ja tuotteista olette kiinnostuneita?

Yrityksen nimi

Yhteyshenkilo

Sahkoposti

|
|
Osoite |
|
|

Puhelin




