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Nuori yrittdja aloitti myymalla jaateloa
— nyt Johannes Laine, 29, on mukana
vhdeksassa yrityksessa ja aikoo hollata
tyotahtia vuoden kuluttua

* raakakakkuja valmistavassa GreenStreetissd,
* kahvila GreenStreet Stockholmissa,

* vegaanikahvila-joogastudio Roots Helsingissd,
* kahvila-taidegalleria Ruplassa,

* Street Workout -telineita maahantuovassa Kenguru Pro
Finlandissa,

* terveelliseen elamaan painottavissa Aito Pdivdkodeissa,
* konsultointia tarjoavassa DreamPlanDossa,

* tapahtumatila Vidiné Kalliossa ja

* teetuotteisiin keskittyvassa Good Guys Kombuchassa.



Kun koulu loppui, hakeutui Laine Jyvaskylan
ammattikorkeakoulun yrittajyyden yksikk6on,
Tiimiakatemiaan. Ja yhtakkia alkoikin
oppiminen kiinnostaa. Opiskelijat saivat
eteensa satoja kirjoja sisaltavan kirjalistan.
Siita sai valita kirjat, jotka nyt sattuivat
kiinnostamaan.

— Luin kuukaudessa enemman kuin koulussa
vhteensa. Ensimmaisia huippukirjoja olivat Tim
Ferrissen the 4-Hour Workweek ja Anthony de
Mellon Havahtuminen. Ei luettu tentteja
varten, vaan itseamme varten.




Tiimiakatemialle tajusin, etta Suomessa voi
ryhtya yrittajaksi puolessa tunnissa.

Kouluun kuului osuuskunnan perustaminen, ja
sain heti idean jaateldkioskista. Kioski
perustettiin jo ensimmaisena kesana ja
palkkasimme sinne viisi nuorta.

Kesaisin tehtiin rahat jaatelolla ja talvisin
tuhlattiin ne GreenStreetiin.




GreenStreetin idea syntyi, kun Laine rakastui ja
sai silloiselta kumppaniltaan kuulla syovansa
epaterveellisesti. Puhdas ja luomupainotteinen
ruokavalio heratti nuorukaisen bisnesvainun.

Laine esitteli ajatuksensa ekologisia tuotteita
myyvan Greenstreet Oy:n vaelle, jotka olivat
kuitenkin juuri myymassa liikketoimintaansa.

— Heitin puolilapalla meidan osuuskunnan
tiimille, etta ostetaan se pois kuleksimasta.
Ilhan kuin meilla olisi ollut jotain rahaakin. Kaksi
tyyppia lahti kuitenkin mukaan.




Tiia Lehtinen, Palveluvalmentaja
Evoltassa pidan eniten ihmisistamme seka
kehittymismahdollisuuksista ja
luottamuksesta, joita taalla saa.

Juuri nyt olen maailmanymparysmatkalla
perheeni kanssa ja saan tehda toita taalta.
Tuntuu suorastaan liikuttavalta, miten
helppoa tyon ja taman unelman
toteuttamisen yhdistaminen on ollut.”

Evolta tarjoaa palveluita rakennetun
ympariston sahkoiseen lupa-asiointiin
hankkeen kaikille osapuolille: kansalaisille,
yrityksille ja viranomaisille.



MARKKINOINTIMIX. ..

TUOTE HINTA JAKELU ja MARKKINOINTI- PALVELU- IHMISET PALVELU-
SAATAVUUS VIESTINTA PROSESSI YMPARISTO

* Ominaisuudet * Joustavuus * Jakelukanavan VIESTINTAMIX: * Toimintojen * Palvelu- * Tilasuunnittelu

* Laatutaso * Hintataso tyyppi * Mainonta kulku henkilot * Varustukset

* Lisdosat- ja * Ehdot * Naytteillepano * Myynti * Vaiheiden * Asiakkaat e« Ohjeistukset ja

palvelut * Erilaistaminen e+ Jilleenmyyja- * Menekin maara ohjeviitat

* Takuut * Alennukset verkosto edistaminen * Asiakkaiden * Henkil6stén

* Tuotelinjat * Varaukset * Outletit *PR osallistuminen pukeutuminen

* Brandi * Kuljetukset * Muut nakyvat
* Varastot vihjeet esim.
* Jakelukanavien kayntikortit

johtaminen
———— m——




Onko olemassa hyvaa ja halpaa? KALLIS
Kallista ja huonoa?

Huono Hyva
laatu laatu

HALPA



Yksi on
PIOSEiE
saclasta



Myyntituotot
— muuttuvat kulut

= KATETUOTTO (myyntikate)
— kiinteat kulut

= VOITTO (kayttokate)

Ostohinta = 10€
Katetuottotavoite 20%

Laske myyntihinta




Ostohinta = 10€
Katetuottotavoite 20%

Myyntihinta = 1,20 X 10€ = 12,00€

Katetuotto = 12,00€ — 10,00€ = 2,00€

2,00
Katetuotto% = X 100=16,7 %

12,00



100

hinnoittelukerroin =
100 - KT%

100
hinnoittelukerroin = =1,25!

100 - 20




Ostohinta = 10€ ) _ , 100
, hinnoittelukerroin = =1,25
Katetuottotavoite 20%

100 - 20

Myyntihinta = 1,25 X 10€ = 12,50€

Katetuotto = 12,50€ — 10,00€ = 2,50€

2,50
Katetuotto% = X 100= 20%

12,50



